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Formacion

Encuentra tu propdsito como emprendedor, identifica y valida

una idea de negocio para luego entender y generar valor para
tus clientes y usuarios.

Aprenderds sobre:

a iDefine la estrategia para alcanzar tu propodsito!
a Primeros pasos a la hora de crear una compafia exponencial.

Identificar y validar el problema que tu compafia plantea solucionar.

¢Como definir una solucion sdlida y bien fondeada?

¢Como validar si estds delante de una verdadera oportunidad de negocio?

Entender los diferentes perfiles de usuarios, crear y validar las propuestas de
valor.

Definir tu modelo de negocio.

¢Como crear una comunidad exponencial?
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Formacion

Aprende como navegar la ruta de desarrollo de producto sin
perderte. COmo validar tu concepto y transformarlo en un

producto paso a paso, incluso si empiezas desde cero y con
un presupuesto limitado. Como definir tu estrategia de DATA

y como usarlo, en pocas palabras aprenderds a materializar
tu idea de tu negocio en un producto que tenga la capacidad
de comunicar tu propuesta de valor.

Aprenderds sobre:

¢Coémo definir una ruta de desarrollo de producto?

¢Cudles son los primeros pasos que tienes que tomar para validar tu concepto?

¢Como empezar desde cero y progresivamente incrementar la sofisticacion?

Los fundamentos de varias metodologias de interacion.

¢Por qué deberias de definir una estrategia de DATA incluso antes de lanzar, y
coémo hacerlo?

Los principios de integrar vs. desarrollar.
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Formacion

Es necesario tener una estrategia de levantamiento desde el
dia uno, por ello aprenderds cudles son los diferentes perfiles
de inversionistas y sus expectativas en funcién del tipo de
ronda de capital que vayas a levantar.

Definirds un plan de levantamiento de capital que te permita
maximizar tus oportunidades de conseguir inversion por
parte de inversionistas.

Aprenderds sobre:

¢Por qué deberias de plantearte levantar capital externo?

¢Por qué deberias de definir tu estrategia incluso antes de empezar a construir tu
compafiia?

¢Como entender a los inversionistas para tener una conversacion a la par?

¢Como estructurar tus rondas de levantamiento a lo largo del desarrollo de tu
negocio?

¢Cudles son los diferentes perfiles de inversionistas, y qué buscan?

¢Cudles son las diferencias de levantar capital segun la etapa en la que estés?
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Formacion

Podrds explorar el arte de la experimentacion, como armar tu
equipo perfecto y como definir un plan que te permitird lanzar

tu negocio exponencial.

Aprenderds sobre:

¢Cudl es la diferencia entre ejecutar y experimentar?

La importancia de dejarse guiar por la DATA y no (solo) por tu intuicion.

¢Como definir un experimento de manera profesional y efectiva?

¢Como crear un plan de experimentacion que te permita tener un entendimiento
completo de la estrategia y los avances de tu negocio?

¢Cudles son las diferentes opciones en cuanto a recursos?

¢Como definir qué tipo de ayuda necesitas y disefar tu equipo ideal?
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Formacion

Aprende a pensar y a actuar como un growth hacker, crea tu
propio embudo de crecimiento paso a paso, define las métricas

de medicion que son relevantes para TU negocio e identifica
como maximizar la conversion de tus clientes.

Aprenderds sobre:

1 ¢Cudl es la diferencia entre growth hacking y el mercadeo tradicional?

¢Como entender a tu usuario y usar la DATA para planear y medir tu

2 crecimiento?

3 El concepto de embudo de crecimiento, y cdmo definir uno que tenga sentido
para tu emprendimiento.

4 En particular, exploraremos las cuatro fases ipicas del embudo de crecimiento:

qué son y como usarlas.
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MESA DE

Tendremos sesiones completamente en vivo con expertos del
ambito emprendedor a nivel nacional e internacional y que

compartirdn sus conocicmientos, tips y experiencias par
fortalecer y potenciar las propuestas de los participantes de la
sexta edicion de Espaciotec.
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Jose Giammattei Adridn Gémez

Senior Founders/Jurados

_ ' Nelson Chicas
Entrepreneur, Founding Partner at Tech | working at Findex
Applaudo Studios Elaniin and Mercandu

Alejandro Corpeio Alifoze MEneEe Jose Escobar

Hello Iconic Managing Partner Founder Kip
Colabora Ventures

GRUPO

SEARCH ™ redsofa JOVEN360




MESA DE
INNOVACION

Founders

SEARCH ™ edsofc JOVEN360



MESA DE
INNOVACION

Ecosistema

SEARCH ™ edsofc JOVEN360



